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恒寶利公佈驕人的二零零七年度中期業績 
* * * * * 

新業務合作帶動 

供應鏈服務與分銷及零售業務迅速增長 
 

財務摘要 
截至 6 月 30 日止六個月  

2007
千港元

2006 
千港元 

變動

營業額 367,351 262,584 +39.9%
股本持有人應佔溢利 45,647 34,997 +30.4%
每股盈利(基本) 18.01 港仙 19.44 港仙 -7.4%
每股中期股息 3.0 港仙 3.0 港仙 --

 
(2007 年 9 月 13 日 – 香港)  恒寶利國際控股有限公司及其附屬公司(「恒寶利」或「集團」；

股票編號：3989) 今天宣佈截至 2007 年 6 月 30 日止六個月之未經審核業績。 
 
截至2007年6月30日止六個月，集團持續錄得強勁的增長，營業額由去年同期的2億6258萬

港元上升1億477萬港元或39.9%至3億6740萬港元。集團的整體毛利率保持在36.0%的平穩水

平。集團股本持有人應佔溢利較去年同期上升30.4%至4560萬港元。每股基本盈利為18.01
港仙 (2006年上半年: 19.44港仙)。 
 
董事會建議派發上半年財政年度之中期股息為每股 3.0 港仙 (2006 年上半年: 3.0 港仙)。 
 
恒寶利主席岳欣禹先生評論此驕人業績時表示：「經過多年來的努力，集團已成功地透過

供應鏈服務與分銷及零售業務建立一個管理多個品牌的穩固平台。集團亦成功把握此商

機，從現有的客戶獲得更多的訂單，並擴闊客戶基礎，為我們股東的投資帶來最大的回報。」 

業務概要 
於2007年上半年，供應鏈服務與分銷及零售業務的營業額分別上升42.5%及15.9%達3億3710
萬港元及3030萬港元，佔本集團2007年上半年整體營業額約91 .8%及8.2%。錄得此升幅主要

是因為來自歐洲高檔品牌的採購需求增加，而集團亦成功提高盈利率高之產品的銷售額及



 
                  
拓闊客戶基礎。 

 
分銷及零售業務之毛利率亦由去年同期的40.0%顯著增加至51.8%。本集團得此佳績，實有

賴採取合適的市場推廣及銷售策略、營運效率的改善及Lotto及Stonefly銷售點的穩步增長。 
 
同時，由2007年8月1日起，Benetton集團直接經營的45 間Sisley店舖亦已順利地轉讓至新的

合營企業。集團相信這些Sisley店舖將於 2007 年下半年可為集團的分銷及零售業務帶來龐

大的收益。 
 
新業務夥伴關係 
2007年3月，主席岳先生向集團授出購股權，集團可於2007年5月24日起計3年內收購其於

Sergio Tacchini 業務的權益。Sergio Tacchini（「ST」），開業已40年，以優雅及時尚運動

服裝 (特別是網球相關時尚服裝) 聞名的著名運動品牌。集團透過擁有行使該購股權的權

利，得以實現成為一個具吸引力的品牌擁有者的夢想。 

 
隨後，岳先生亦與集團達成一採購協議，根據該協議，本集團獲委任為亞洲所有ST產品的

獨家採購代理。透過有關獨家採購安排，集團之供應鏈服務的收益基礎將大大得以擴闊，

並使本集團的增長勢頭更為強勁。 

 
於2007 年6 月，本集團與Moschino S.p.A（「Moschino」）訂立獨立分銷協議，據此，本

集團獲授各名貴Moschino 產品系列的中國獨家分銷權，為期10年。此夥伴關係不但代表集

團之分銷及零售業務跨進一重大的步伐，開展新局面外，亦使其品牌組合大為升格，豐富

本集團的品牌。 
 
根據該項協議，集團將於簽訂獨立分銷協議5年內開設30間Moschino 店舖，其中兩間旗艦

店將於2007 年底在北京及上海開業。 

 
於2007年7月， 集團就租賃及有條件購買Bond Street業務而與Mariella S.r. （ 「Mariella」）

訂立有條件買賣協議。完成購買Bond Street業務的條件為Mariella債權人不可撤銷地接納有

關購買。開業近25年來，Bond Street及Bond Street Collection品牌與享負盛名的服裝設計師合

作出品時尚的pret-a-porter系列，採用意大利高級布料，且設計及樣式經悉心挑選。該業務

瞬即取得成功，尤其是在意大利及國外多個國家的高檔運動服裝市場。該協議為本集團提

供寶貴商機，進一步加強其零售網絡及分銷網絡並擴展至全國及全球。該協議完成後，集

團立即成為高檔及意大利著名品牌的品牌商。 

 

 

 

 

 



 
                   
前景 
展望未來，本集團將不斷尋求投資商機，希望透過併購及其他合宜方式促進業務增長。同

時，集團亦繼續整合其兩個業務，以提高效率及在產品設計及開發方面加強合作。業務整

合必能為客戶帶來更多利益。 

 
岳先生總結道︰「我們致力擴展集團之供應鏈服務，並尋求更多與主要國際品牌組成策略

聯盟之商機，以增加合作及盡享中國潛藏的龐大商機 (並於商機潛力龐大的中國佔盡優

勢)。」 
 

- 完 - 
 
 
關於恒寶利國際控股有限公司 (股票編號：3989) 
恒寶利國際控股有限公司於二零零零年成立，專營向國際品牌，如 United Colors of 
Benetton、Sisley、Moschino、Lotto、Salewa 和 Sergio Tachinni 等提供供應鏈管理服務及

在大中華地區的服飾和鞋履產品分銷和零售業務。恒寶利總部設於香港，集團在意大

利、法國、瑞典和德國設有分支機構，在中國的北京、上海、深圳、南京、揚州及澳門

亦設有子公司。 
 
詳情請瀏覽網站 www.hembly.com 
 
 
此新聞稿由天機企業及財經公關有限公司代恒寶利國際控股有限公司發佈。如有垂詢，請
聯絡： 
 
 
恒寶利國際控股有限公司 
由天機企業及財經公關有限公司轉交 
電話：(852) 2801 5333 傳真：(852) 2801 5323 
 
黃曉霖小姐 / 張慧嬋小姐 
天機企業及財經公關有限公司 
電話：(852) 2185 7019 / 7010  傳真：(852) 2801 5323 
電子郵件：carrie.wong@occasions.com.hk / phyllis.cheung@occasions.com.hk  

 
 
 


